
毎日に欠かせないスモールカーで

豊かな生活を送っていただく。

ダイハツ千葉は、お客様のすぐそばで

自動車ディーラーの枠を超えた存在 を目指しています。

となりを走り、

笑顔をつくる。

私たちは、「くらしに寄り添うパートナー」



➤ ダイハツの主な取り扱い車種



ほぼ毎日

68％

週4～5日

16％

週2～3日

10%

週1日以下 6％

軽自動車の主な使用用途

軽自動車の使用頻度

出所：自工会「2021年度軽自動車の使用実態調査報告書」

生活に密着した

日常の“足”として生活に欠かせない存在

買物・送迎

40％

通勤・通学

35％

仕事・商用

19％

レジャー他 6％

＼ ／

DAIHATSU が得意とするのが 軽自動車・小型車

➤ 毎日に欠かせないスモールカー



軽自動車の保有台数は年々上昇
軽自動車保有台数と軽比率の推移

（％）

全軽協 2022年4月発表統計
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998 1,430 1,679 1,932 2,309
2,665 2,980 3,096 3,117

624

3,020

3,455
4,097

4,830
5,226 5,193 4,852 4,727 4,720 4,713

3,644

4,453

5,527

6,509
7,158 7,502 7,517 7,707

7,817 7,831

4,699

3,130

7,829

➤ 自動車業界～軽自動車の拡大～

17.1%

40.0%



老若男女幅広いお客様と関われます

「働く」を支える。

「不自由」を自由に。

➤ お客様のそばにあるダイハツ車



老若男女幅広いお客様と関われます

➤ お客様のそばにあるダイハツ車

「生活」の必需品。

「家族」との時間に。



「趣味」が充実。

「可能性」を広げる。

➤ お客様のそばにあるダイハツ車



➤ お客様のそばにあるダイハツ車

豊かな生活には欠かせない 「スモールカー。」

そして、そのカーライフに寄り添い

笑顔をつくる仕事があります。

NO SMALLCAR

NO LIFE



来店誘致型営業

➤ ダイハツの特徴

・・・ ＜他企業の営業スタイル＞
・訪問営業
・ルート営業
・テレアポ営業

ダイハツ千葉の営業スタイル

B to C(企業が個人に売る) ←→ B to B(企業が企業に売る)

BtoB と BtoC の主な違い
・意思決定者の数
・購入に至るまでの期間

ダイハツ千葉は,飛び込み営業ではありません。
既存顧客を守り、新規客を呼び込む営業スタイルです
ファンを増やしていくアイドルグループのような…?

商品の力だけでなく、営業スタッフの人柄を評価し、
購入していただくことができます。
直接購入決定者と商談できるので話しやすいです！



お客様が「また来たい！」と思える店舗づくり

くつろげる明るいショールーム

オリジナルのウェルカムスイーツ

➤ ダイハツの特徴

●●●●●●キ ッ ズ ル ー ム

◆◆◆◆◆◆Ｔ Ｏ Ｉ Ｌ Ｅ Ｔ

「まごころの応対」

快適

安心



➤ 営業スタッフのSmile☺



➤ 営業スタッフの仕事

お出迎え・お見送り・呈茶
ご用命事項お伺い

商談
自動車に関するご説明

点検誘致
調子伺いのフォロー

PCでの事務作業
書類作成

外出
警察や役所、お客様宅

洗車
納車準備

お客様のカーライフをサポート

お客様との接客業務

接客以外の業務



多くのお客様の人生に永く関われる

D A I H A T S U   C H I B A

➤ 自動車販売のやりがい



ダイハツ千葉は 27年連続 軽シェア

ダイハツ

32.9%

スズキ

30.6%

ホンダ
18.3%

日産

10.8%

2022年 暦年（21/1～22/12）

千葉県軽新車販売台数 全軽自協まとめ

➤ お客様から愛されています

老若男女幅広い層の

お客様に愛されています。



➤ ダイハツ千葉の取り組み～CSR～

地域密着企業千葉県内28拠点



➤ 千葉で働ける

自宅から1時間圏内の店舗に配属

県外への転勤なし！

千葉県全域をカバーする
新車販売拠点 28店舗

D

D

D
D

D

D

D
D

D
D

D
D

DD
D

D

D

D

D
D

D
D

D
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D

地域密着の正規ディーラー

～３つのPOINT～



「自動車業界」 と 「ダイハツ千葉」 についてご説明

⇒ 人と関わること・接客が好きな方、お待ちしております！

・軽自動車市場について

・給料や働き方

・営業職の魅力について

・ダイハツ千葉の特徴

➤ オープンカンパニーのご案内

試乗車の見学、

ショールームの見学もできます！



① 3月 5日（火）13:30～16:00

② 3月13日（水）13:30～16:00

③ 3月15日（金）13:30～16:00

ダイハツ千葉 本社
JR本千葉駅より徒歩10分

➤ オープンカンパニーのご案内

各就活サイトより
ご予約ください！

キャリ
タス
QR

日程

場所






